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DESARROLLO

~ Un aceite extremefio entra con
 fuerza en el mercado britanico

La marca Marqués de Valdueza, elaborada en unar.finc'a cercana a Mérida y propiedad
g de la familia Alvarez de Toledo, se vende en Londres a mas de 20 euros la botella de medio litro

- LUIS EXPOSITO Badajoz

Un aceite extremefio, Marqués de
Valdueza, se ha convertidoenel -
auténtico rey del mercado brita-
_nico. Larazon hay que buscarla .
en el precio; ya que se trata del .
aceite mas caro, que sepa esta
redaccién, de los que se venden
en el Reino Unido, 151ibras ester-
linas (en torno a 21,5 éuros). E1 |
producto es producido por la
efnpresa La Canaleja en lafinca:
Perales, de 200 hectéreas de oli- -
. vos, cerca de Mérida. Como.ya .

*. - publicé este suplemento enel mes -
de mayo del afio pasado detras del
proyecto se encuentra lafamilia
Alvarez de Toledo, una de los ape-
1lido aristocraticos mas conoci-

‘dosdeEspafia. = - < .

" Segiun Fadrique Alvarez de
-~ Toledo, director-gerente de la e : N DR k :
empresa, ]arespuesta que suacei-  Mérida. Imagen dela almazara de la finca Perales. / CEDIDA < . ¥

" te-esta teniendoen el Reino Uni~ = == 0 R g o B 2 3 : A 2
‘do estad resultando «muy bues  ° b LI H e A en st TS e QST R S
na». «Estamos muy contentos, E1 L . e Checa.EnEstadosUni- niucho sobretodo en Europa y
producto estd muy bien disefiado. - dos se encuentran en  Japon. Ademas, también preten-
-y la aceptacién esta 2 : . fase de desembarco. denaumentar laproduccién aun- .
siendo un éxito. Preci- L - Ademis, el 50% de la = que tampoco quieren sobredi-
samente acabo de llegar | - ‘produccion se vendeen ~ mensionarla, para que el pro-
de una feria comereial " “Espafia. . : ducto no pierda calidad. -

‘en ese pais». Como es - Durante la Gltima = . ey L R

.obvio, Marqués de Val- campaiia, laempresa  Produccion - -

dueza esti dirigido al seg- - comercializd: unas - Marqués de Valdueza se elabora
mento més alto del mer- *16.000 botellas de ~integramente en la citadafinca
cado, méxime en un pais _este producto; que  extremena, donde se elabora a. -
donde el aceite no es un- . se presenta‘en for- - - partir de cuatro variedades de-

* ‘pien de consumo generali- ‘mato de . medio . aceituna, Arbequina, Picual, Hoji-
zado. Por este motivo, se litro. Para el futi-  blanca’y Morisca. Recientemén-
vende en las mejores tiendas - ro, se pretende te hafinalizadola construccion

gourmet. i también envasar  de una almazara en las propias
! en botellasde-un  instalaciones, que ha contado con
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Calidad - _ _-"'-‘"':'___ cuarto de litro, - una inversion de 800.000 euros.
Respecto al precio, Alvarez de - = ya que- es un - Paralaseleccion del producto, La
. ' Toledo asegura que €s un tema . 3 envase que se - Canaleja cuenta conila colabora-

que depende mds bien de los

demanda ¢ién de Cristino Lobillo, uno de

- distribuidores, aunque consi- - : " los principales expertos de Espa-
dera que gly'diemte' britinico sabe Vi -fia en aceite: i i
apreciar la calidad de un pro- * Cori un horizonte més lejano, =

- ducto, ez R Rt !
' Sin embargo, el Reino Unido
no.es el tnico pais-al que La
- -Canaleja exporta su aceite. Tam-
bién estd presente en Canada,’
Austria, Brasil, o la Republica.

ST e la empresa tamhién se plantean..
~Imagendela:, ~pasar ala elaboracion dévino.
informacién - «Tenemnos ¢l proye oenmarcha.
-publicadaen .. Aunque estas cosds necesitanun
el 2004 - tiempo para arrancar», ineide
sobreesteaceite - Fadrique Alvarez de Toledo.




